
R E A DY TO G Oמצגת שירותים

מהקליק
ועד הפגישה,

במערכת אחת.
פרסום, דפי נחיתה, אוטומציה ומדידה
שעובדים יחד, כדי להביא לעסק שלכם

פניות, לרכז אותן ולהבין מה עובד.

קליק

דף נחיתה

אוטומציה

מעקב הפנייה

פגישה



Rהמטרה שלכם02 E A DY T O G O

מה תרצו לקדם
בעסק?

אפשר להתחיל ממטרה אחת ולהוסיף בהמשך.

לקבל פניות חדשות
← קמפיינים ודפי נחיתה

לשפר את איכות הפניות
← שאלות סינון וניתוח נתונים

לרכז ולייעל את הטיפול בפניות
)CRM( אוטומציה ומערכת לניהול לקוחות ←

להבין איזה פרסום
מקדם את העסק

← מדידה ומעקב המרות
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השירות שמתאים
לשלב שלכם

01Metaניהול קמפיינים בגוגל וב־
פרסום שמכוון להביא פניות

דפי נחיתה ממוקדי לידים02
דרך ברורה להשאיר פרטים

03CRMאוטומציה מהפנייה ועד ל־
פניות מסודרות, בלי הזנה ידנית

הקמת מדידה ומעקב המרות04
להבין מאיפה מגיעות הפניות

שיפור איכות הלידים ותהליך המכירה05
יותר מיקוד בפניות רלוונטיות

שירות חד־פעמי06

בדיקת חשבונות פרסום ותוכנית שיפור
לעסקים שכבר מפרסמים

אפשר להתחיל משירות אחד,
ולחבר את ההמשך לפי הצורך.
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מהפרסום לפנייה
קמפיין ודף נחיתה שבנויים סביב

אותו מסר, וממוקדים בפעולה אחת.

פעולה ברורה3הגעה לדף2מסר מתאים1

לפי השירותים שתבחרו, מקבלים מגורם אחד:

הקמה וניהול של קמפיינים

דף נחיתה עם כתיבה ועיצוב

טופס קצר או מעבר לווטסאפ

העסק שלכם
ממומן

המסר שלכם, בשורה אחת ברורה

למידע נוסף

1
העסק שלכם

מסר אחד,
ברור

שם מלא

טלפון

שליחה

או כתבו בווטסאפ

2

3

המחשה



05CRMאוטומציה ו־R E A DY T O G O

כל פנייה מהטופס
נכנסת לתהליך מסודר

פחות העתקה ידנית, פרטים מרוכזים
ומעקב מסודר אחר מקור הפנייה

והסטטוס, בהתאם לחיבור שהוגדר.

המחשה

שליחהטלפוןשםטופס1

CRMטופסחיבור אוטומטי2

מערכת לניהול3
לקוחות

פנייה חדשה
סטטוסאחראימקור

מעקב אחר4
הטיפול

נקבעה פגישהבטיפולחדשה

החיבור מותאם למערכות הקיימות בעסק.
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נתונים שעוזרים
להשתפר

מדידה, שאלות סינון ונתוני ה־CRM עוזרים להבין
אילו פניות מתקדמות, ולכוון את השיפור בקמפיינים.

המחשהפניות אחרונות

סטטוס הטיפולשאלת סינוןמקור הפנייה

נקבעה פגישהמתאיםגוגל · חיפוש

בטיפולמתאיםMeta · קמפיין א׳

חדשהלבדיקהגוגל · חיפוש

לא רלוונטיתלא מתאיםMeta · קמפיין ב׳

משפריםמנתחיםמודדים

שיפור שוטף
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מתחילים במה
שהעסק צריך

שיחת אפיון1
העסק, הקהל והיעדים

אפשר להתחיל גם מבדיקת
חשבון פרסום או משירות נקודתי.

היקף העבודה והמחיר נקבעים לאחר האפיון.

הקמה וחיבורים2
CRMמדידה, דף נחיתה, טפסים ו־

השקה3
הקמפיינים עולים לאוויר

הקמה חד־פעמית

ניהול ושיפור4
לפי נתונים, עם דוח חודשי

ניהול חודשי
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בואו נמצא
את הצעד הבא

לעסק שלכם
חזרו לשיחה וכתבו במה

העסק עוסק ומה תרצו לקדם.

R E A DY T O G O.מהקליק ועד הפגישה, במערכת אחת

ממשיכים בווטסאפ

או חייגו 050-6312828

https://wa.me/972506312828
tel:+972506312828

